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Wiasnie wystartowat pierwszy w Polsce bazarek internetowy Rynek. Jest to inicjatywa dwojki
miodych ludzi, swiezo po studiach na Politechnice Krakowskiej, ktorzy chcac wesprzec
polska gospodarke stworzyli platforme sprzedazowg dla rolnikéw. To rozbudowany portal
oferujacy wiele korzysci zaréwno sprzedawcom, jak i kupujacym. Podstawowym zatozeniem
projektu jest zwiekszenie aktywnosci polskich rolnikow i rozszerzenie ich dziatalnosci
poprzez sprzedaz internetowa.

Gtownym zamystem przy tworzeniu Rynku byto, aby stworzy¢ sie¢ rolnikow i konsumentéw
na terenie catej Polski i w ten sposdb potaczy¢ ze sobg sprzedawcoéw polskich, zdrowych
produktow z lokalnymi konsumentami. Chcemy, aby wszyscy Polacy, niewazne czy
mieszkajg na wsi czy w duzym miescie — mieli zawsze swobodny dostep do produktow z
lokalnego rynku. Drugim naszym celem jest to, aby ludzie wyrobili w sobie nawyk
swiadomego wybierania towaréw od polskich sprzedawcow. Wiemy, ze rynek sklepow
spozywczych w Polsce jest zdominowany przez zagraniczne przedsiebiorstwa i zwlaszcza w
miastach, ogranicza to mocno dostep do rodzimych produktéw.

W ostatnim czasie, z powodu panujacej na na $wiecie epidemii, powstato wiele sklepéw
internetowych oferujacych swieze warzywa i owoce ,prosto od rolnika”, a i popyt na takie
ustugi diametralnie wzrasta. To, co odréznia Rynek od takich sklepoéw to brak posrednikow.
Zalezy nam, aby ciezko zarobione pienigdze rolnikéw zostawaty u nich w kieszeni. Dlatego
sprzedaz na Rynku nie polega na skupowaniu zywnosci od lokalnych producentow i
po6zniejszym rozprowadzaniu go po klientach. To klient wybiera od kogo kupuje i robi zakupy
bezposrednio u danego sprzedawcy, a pienigdze trafiajg prosto na konto rolnika.

Poniewaz w obecnych czasach technologie IT stajg sie podstawg funkcjonowania wielu
branz istnieje pilna potrzeba wprowadzania innowacyjnych rozwigzan takze w sektorze
rolnictwa. Rynek to gotowy pakiet korzysci dla polskich przedsiebiorcow. Pozostaje tylko
kwestia checi, aby rozszerzy¢ swojg dziatalnosc i wyniesc¢ jg na wyzszy poziom.

Wspierajmy sie wzajemnie promujgc produkty rolne i zywno$ciowe, w tym szczegdlnie
ekologiczne, tradycyjne i regionalne. Niech nasze uprawy bedg coraz lepsze, a nasi rolnicy
bardziej Swiadomi tego, ze Polacy chcg jes¢ zdrowo, z ekologicznych zrédet.

Strona praktyczna funkcjonowania Rynku:
Dla kogo powstat Rynek?

Z Rynku moze korzystac kazdy, kto jest producentem réznego rodzaju polskich produktow.
Jesli prowadzisz gospodarstwo rolne, sady, uprawy lub samodzielnie wytwarzasz sery,
miod, wedliny, przetwory itp. — to miejsce idealne dla Ciebie. Zaktadajac konto dotrzesz do
szerszego grona klientow.

Jak korzystaé¢ z platformy?



Wystarczy, ze =zarejestrujesz sie jako sprzedawca, uzupetnisz swdj profil o kilka
podstawowych informacji i juz mozesz zaczg¢ zamieszcza¢ ogtoszenia. Sam decydujesz
jakie produkty dodajesz, w jakiej ilosci i w jakiej cenie. Wazne jest aby doda¢ ciekawe
zdjecia i opisy, bo to zawsze zacheca konsumentéw do wyboru produktéw wtasnie z Twojej
oferty. Warto rowniez sie przedstawi¢ — bedzie Nam mito, jesli podzielisz sie Swojq historia,
swoim gospodarstwem i dziatalnoscig - to wptynie na Twojg autentycznosc.

Jakie koszty wigza sie ze sprzedaza?

Zaréwno zatozenie konta jak i dodawanie ogtoszen jest w 100% darmowe. Rynek ma na
celu poméc Ci w rozwoju dziatalnosci i przystosowaniu jej do aktualnych potrzeb rynkowych.
Dziatanie serwisu nie polega na zarabianiu na sprzedawcach. Jedyne koszty, ktére sg
potracane to 3% od kazdej zrealizowanej transakcji (czyli od udanej sprzedazy). Nie mamy
nic do ukrycia: ponad 2% pobiera serwis ktéry obstuguje ptatnosci na platformie. Reszta -
czyli mniej niz 1% to koszty utrzymania, obstugi technicznej serwisu oraz reklame.

Czy poradze sobie sam z obstuga platformy?

Platforma zostata przygotowana w taki sposéb, zebyscie mogli porusza¢ sie po niej
intuicyjnie i bez wiekszych problemoéw. Jesli masz watpliwos$¢, czy na pewno sobie poradzisz
— zespot rynek.store jest zawsze do Twojej dyspozyciji.

Moje produkty sa na platformie i pojawiajg sie pierwsze zaméwienia. Co dalej? Co z
dostawg?

Dajemy Ci wolng reke. Jesli chcesz, mozesz produkty dostarcza¢ sam badz swoimi
wspotpracownikami jesli masz kierowcow. Natomiast jesli nie masz na to czasu badz
konsument mieszka zbyt daleko od Ciebie — mozesz zamdwi¢ kuriera, ktory odbierze
zapakowanag przez Ciebie przesytke i dostarczy jg bezposrednio do rgk wiasnych odbiorcy.



